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Spirlso est la premiére plateforme décentralisée « business partnerplace », qui permet a des partenaires potentiels de se
rencontrer puis de collaborer sur des projets concrets ; qu’ils soient professionnels ou sociaux.

Elle permet aux particuliers, aux entreprises ou aux organisations de rechercher et de nouer de nouveaux partenariats pour
le développement et l'optimisation de leurs différents projets.

En co-pilotant les activités de ceux avec qui ils partagent cette plate-forme, les utilisateurs seront bien placés pour identifier les nouvelles
tendances du marché et prendre de [ avance en les intégrant dans leurs projets existants, ou, pour pénétrer de nouveaux marchés.

La plateforme ne s'adresse pas qu'aux entreprises mais s'adresse aussi et a toutes les personnes porteuses d’'un projet.
Dans Spirlso, la création et la croissance des entreprises peuvent s'épanouir, ainsi que les perspectives de tous ses utilisateurs
grace a des fonctionnalités de développement des compétences intégrées a la plateforme.

Pour cela, Spirlso se fixe cinq objectifs :

« Devenir la premiére partnerplace d'affaires de confiance qui automatise le développement de nouvelles affaires et de
nouveaux partenariats pour les clients

»  Accélérer les affaires et l'implémentation des projets des clients

»  Construire une toute nouvelle agora pour le monde des affaires

»  Créer et sécuriser la valeur pour les clients

« Introduire les cas d’'usage de la blockchain dans les processus de partenariat d’affaires (smart contract, NFT...)

Spirlso révolutionne ainsi la facon dont les entreprises et les porteurs de projets s'associent afin de permettre aux clients d'ac-
célérer la mise en place et le succés de leurs projets. C'est pourquoi Spirlso est une réponse impactante et opportune a la con-
joncture et aux besoins du marché mondial, qui maximise la création de valeur grace a sa solution globale :

+  Laplateforme décentralisée assure la sécurité et le bon déroulement des projets et des partenariats en fonction des étapes
qui ménent au succés sur 'ensemble du cycle de prospection et de collaboration.

+  Spirlso est le premier conceptinventif de marché d’affaires avec un systéme de conseil aux entreprises, de validation par smart
contract et de certification NFT. Spirlso engage les talents et les équipes a se perfectionner et a renforcer leurs initiatives
d’affaires dans l'écosystéme blockchain.



Pl'inCipales fonctions pOllr les lltilisatelll's Spirlso offre une solution compléte de mise

en relation transparente et de gouvernance, avec des contrats intelligents et un processus complet de certification :

Ses utilisateurs ont la possibilité de trouver facilement les bons partenaires, quand ils le souhaitent, afin de développer avec
succés leurs projets existants. Il s'agit de couvrir et de simplifier 'ensemble du processus de partenariat avec des contrats
intelligents, depuis la phase de recherche jusqu'a la mise en place de la structure de gouvernance sous-tendant la relation

commerciale.

Les entrepreneurs et les entreprises, a la recherche de partenaires d'affaires afin d’optimiser leurs activités pour de nouvelles
opportunités de marché, peuvent les trouver sur Spirlso :

1- Matching
2- Mise en relation
3- Construction et gouvernance de partenariat via smart contract (« smartnership »)

4- Amélioration continue des modéles de smart contract par le biais de sociétés spécialisées

Le matching constitue la fonction élémentaire de Spirlso. Un utilisateur n'a intérét a envisager une relation de partenariat qu’avec
les utilisateurs qui partagent, plus ou moins, avec celui-ci un certain nombre de critéres. Ces critéres sont combinatoires et
englobent un maximum de dimensions pertinentes dans le processus de choix de partenariat :

+  Lagéographie : en référence notamment a la distance physique (géolocalisation) ou encore aux pays/régions dans lesquels
le potentiel partenaire serait implanté (local, international, global) ;

+  La temporalité : éléments de disponibilité (de suite, dans 1 mois, pour une période, en temps partiel, en temps plein...),
éléments de vision (long terme, court terme...), etc.

+  Les domaines d’activité : sur la base d'une nomenclature de familles et de sous-familles d’activité
+  Le budget/ressources : aspects relatifs a la taille des ressources financiéres, matérielles ou encore humaines

+  Modalités de partenariat : préférences, le cas échéant, pour les structures contractuelles et juridiques (entre futurs
partenaires) ainsi que les considérations de gouvernance, le mode de gestion, etc.

+  Autres : critéres spécifiques susceptibles d'étre ajoutés dans le systéme de matching



L'algorithme de matching évalue le niveau de correspondance des profils a partir de la valorisation des différents critéres.
Cette évaluation se traduit par un score qui, s'il atteint ou dépasse un certain seuil, matérialise un match.

La mise en relation est ['étape naturelle aprés le matching. Une fois que l'utilisateur a identifié des profils se rapprochant de
ses critéres, il a besoin d’entrer en matiére avec ces derniers en vue d’'en savoir davantage sur leur background professionnel,
leurs objectifs, leurs éventuels projets ou entreprises en cours et, surtout, sur les modalités d'un possible partenariat.

Il est ainsi nécessaire de pouvoir échanger directement via un outil de communication et, le cas échéant, de partager des docu-
ments privés avec des degrés de sensibilité plus ou moins importants. A cet effet, Spirlso prévoit la mise a disposition d'un tchat
sécurisé sur lequel les utilisateurs pourront interagir instantanément et en toute confidentialité. En complément de ce tchat, un
espace de mutualisation permettra le partage bilatéral (ou multilatéral) de documents, de facon & permettre aux utilisateurs
d’approfondir leurs échanges. Cet espace de mutualisation pourrait présenter, a terme, l'avantage d'un stockage décentralisé des
données.

Dés lors que des utilisateurs mis en relation décident de s’engager dans un partenariat par le biais de Spirlso, ceux-ci peuvent,
s'ils le souhaitent, procéder a l'alimentation d'un smart contract dont 'objectif est de gouverner les modalités de leur future
collaboration. Ce smart contract fait office de garant des intéréts respectifs des partenaires, en veillant au respect des conditions
et clauses qui auront été préalablement convenues, et ce, par la gestion automatisée et décentralisée des obligations incombant
aux uns et aux autres tout au long de la vie du partenariat et, le cas échéant, par le verrouillage temporaire de la propriété des
outputs co-obtenus.

Ces clauses sont modélisées dans le smart contract sous forme de jalons a inscrire dans la roadmap du partenariat. Un jalon im-
plique une ou plusieurs obligations contractuelles a honorer dans une temporalité précise, et la réalisation de celui-ci nécessite
la validation in fine de 'ensemble des parties par signature électronique décentralisée, traduisant ainsi un consensus.

En cas de conflit sur un jalon (absence de consensus), un comité d’arbitrage est convoqué de maniére aléatoire par le smart contract
en vue de statuer. Les membres de ce comité sont issus de la communauté Sparkso et sont rémunérés en POXO, ce qui justifie leur
intervention. Pour faire les choses dans les régles de l'art, le smart contract utilise la toute nouvelle technologie Chainlink VRF, a
['effet de garantir une vérifiabilité on-chain (preuve cryptographique) du caractére aléatoire.

Les détails en lien avec la structure et l'implémentation des smart contract seront fournis dans les documents de référence de
Spirlso. Le principe directeur reste que, a chaque jalon collaboratif, la réalisation d’'un ou de plusieurs événements - le trigger -
implique qu’une ou plusieurs actions, assorties d'une date butoir, incombent automatiquement aux partenaires, et ne sont
considérées comme acquittées qu’a partir du moment ol tout le monde les entérine par signature électronique (consensus).

En dernier lieu, Spirlso s'évertuera a améliorer de fagon continue ses modéles de smartnership, et ce, en recourant a l'expertise
de sociétés partenaires spécialisées dans 'édition de smart contract. Il est prévu d’associer les utilisateurs dans le processus
d’amélioration afin de capitaliser sur les expériences passées et de répondre alors aux problématiques rencontrées, entre autres
en enrichissant les bases d'événements et d’actions.
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NFT et replltatlon A partir du moment ou tous les jalons d'un partenariat sont entérinés, celui-ci arrive a son

terme dans Spirlso et est considéré comme un succés collaboratif.

Ce succés enclenche automatiquement la génération d’un NFT « Certificate of Achievement » dont pourront se prévaloir les
partenaires en question. Ainsi, que ce soit sur la partnerplace Spirlso ou, de maniére plus générale, sur le Web3, ils pourront val-
oriser cette expérience infalsifiable et immuable de succés collaboratif.

Au bout de trois partenariats réussis sur Spirlso, le label « Certificate of Trust » est décerné - toujours sous forme de NFT -, con-
férant alors un avantage réputationnel certain a son détenteur.

[
Spll’lso BtOk Du fait de son exposition a l'écosystéme blockchain, Spirlso a également pour vocation de devenir un
incubateur permettant de créer les conditions idoines a l'idéation, a la promotion, a la réalisation et au développement soutenu
de projets blockchain et NFT.

Spirlso Btok, la partnerplace blockchain de Spirlso, est ouverte aux entreprises et aux particuliers pour leur permettre le lance-
ment et la gouvernance d’activités et de projets basés sur la blockchain.

Spirlso Btok promeut l'écosystéme blockchain en facilitant la mise en relation des acteurs souhaitant intervenir dans des projets
de dApp, de NFT, de DAOQ, etc., tout en proposant a ces derniers ['utilisation des smart contract pour automatiser et sécuriser cer-
tains aspects de leur collaboration.

Par ailleurs, grace a l'implication d’un collége d’advisors de haute qualité, Spirlso Btok met a la disposition des porteurs de projet,
et de ceux qui recherchent de nouvelles opportunités de partenariat, les ressources qui matchent avec leurs attentes, notamment
dans les domaines technique, juridique, financier, MarCom et RH.

En plus des NFT sanctionnant le succés d’une collaboration (Certificate of Achievement et Certificate of Trust), Spirlso Btok in-
clut également la génération automatique d’un « NFT 3.0 » sur des projets collaboratifs de co-création d’ceuvres entre artistes.
Dans ce cas précis de partenariat entre artistes, nous pourrions imaginer qu’une telle collaboration se fasse, a terme, dans un
metaverse d’affaires ol Spirlso serait l'un des précurseurs.

A noter, enfin, que les NFT délivrés sur la partnerplace représentent une preuve tangible d’apport de compétences et seront in-
corporés dans le cadre du « Career Path 3.0 » de Spirlso.
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MOdele de FeVEeNU raccés aux services de Spirlso s'effectue en souscrivant un abonnement. Les abonnements

sont réglés en tokens POXO selon un pricing model SaaS. Le POXO est le token natif de la marketplace Sparkso. Il est prévu
plusieurs formules d’abonnement, permettant de répondre de maniére appropriée aux besoins des utilisateurs.

Les paiements en monnaie fiat sont acceptés durant au moins les deux premiéres années, de facon a favoriser une adoption pro-
gressive du POXO par le public. Un tarif préférentiel (discount) est toutefois accordé aux utilisateurs qui privilégient les réglements
en POXO.

[
La roadmap de Splrlso Se décline en deux étapes: Q12023 : MVP - Q2 2023 : livraison de la plate-forme.
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POSltlonnement ConcurrentIEI Spirlso n'a pas d'équivalent sur le marché actuel ; c’'est, a notre

connaissance, la seule plate-forme qui promeut une méthodologie scientifique, vérifiable et compléte pour la mise en relation et
la gouvernance entre entreprises. Ses utilisateurs sont libérés et consacrent davantage de leur concentration et de leurs ressourc-
es aux aspects véritablement créatifs de leurs activités commerciales, en sachant que Spirlso facilitera la création de valeur dans
tous les aspects évoqués ci-dessus ; soutenant ainsi le succés de leurs projets grace aux avantages de la blockchain.

Exemples de cas d'llsage (liste non exhaustive)

- Trouver son ou ses futurs associés et lancer un business

+  Contribuer a un projet business déja en cours (partenariat, équipe volante, etc.)

+  Créer un mini-écosystéme d’open innovation

+  Trouver les ressources manquantes afin de pouvoir répondre a un appel d'offres urgent

+  Constituer son équipe et concrétiser un projet dans la blockchain (dApp, NFT, DAO, etc.)

+  Mettre en place un partenariat de co-création autour d’un projet NFT (ce qui permet notamment de garantir la propriété

collective des ceuvres créées)

+  Développer les compétences professionnelles avec le “Path Carriére Spirlso” (ooo)



